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AFFARSVERKSTAN

“mycket verkstad och lite snack”

En kurs for dig som antingen driver eget och behover utveckla ditt affarsmannaskap och
séljarbete, eller ar inblandad i forsaljningsaktiviteter och behover ldra dig forsaljningens
grunder. | den har kursen far du de verktyg som behovs for att praktiskt kunna salja produkter
och tjanster. Vi gar igenom saljprocessen, du far handfasta forsaljningstips och vi gor roliga
och snalla 6vningar. Kursen innehaller basal och viktig saljteknik och som steg 2 ar det
lampligt att ga vidare med ”Salj med bade kropp och knopp” som jobbar mer med attityd och
kommunikation.

Nagot om innehallet i kursen:

Tid:

Plats:

Pris:

K6p- och séljprocessen
Hur komma i skarpt lage?
Saljmetoder

Att forsta kunden

Kénna igen kdpsignaler
Behov, analys och I6sning
At komma till avslut
Affarsstrategi

Vaga ta betalt

Ingen konst att salja, bara man vet hur
Forhandlingstips

Avtalets betydelse
Framgangsfaktorer

Datum, se www.affarsverkstan.se kl 09.00 — 16.00

Centrala Stockholm/Lumahuset, Plan 6 Lumaparksvagen 7 i Hammarby sjostad
4 500 SEK exklusive moms. | priset ingar for och eftermiddagskaffe, lunch samt
kurslitteratur.

Anmailan: Ga in pa www.affarsverkstan.se eller maila till info@affarsverkstan.se

KURSARRANGOR

Margret Olsson, grundare av Affdrsverkstan och Emol Konsult har éver 15 ars erfarenhet
av forséljning och séljledning inom bade produkt- och tjidnsteomradet. Férséljning &r roligt,
speciellt ndr man vet hur man gér, det kommer du att mérka ndr du gatt min kurs!

Emol Konsult erbjuder tidnster fér din affdrsutveckling i form av affdrs- och verksamhets-
utveckling, projektledning och utbildning. Affdrsverkstan ar en fristaende del inom

Emol Konsult. F6r mer information, ga in pa: www.emol.se eller kontakta Margret direkt pa
margret.olsson@emol.se eller 070-750 66 56

www.affarsverkstan.se
Emol Konsult, AFFARSVERKSTAN




