AFFARSVERKSTAN

“mycket verkstad och lite snack”

Varfor lyssnar man mer pa vissa manniskor? Vad dr det de sager, gor och uttrycker som gor att man
fangas och vill lyssna? Kunskap och évningar i grunderna hur man fangar lyssnarnas intresse och far
fram sitt budskap. Alla kan bli battre pa att fanga en lyssnares intresse, hur man gor det konkret
kommer vi att dgna hel en dag at.

Nagot om innehallet i kursen:

e Kroppssprdket — vad dr det? Automatiskt ldser vi av varandra, hur kan man anvanda sig av
sin kropp ndr man star infér en publik, detta undersdker vi tillsammans med mycket humor
och gladje.

e Rgstens betydelse for budskapet.

e  Hur vinner man publikens vélvilja? Hur jobbar man med sitt mod och sjalvfértroende?

® Uppbyggnad av ett tal: Inledning — Berattelse och fakta — Argument och bevis —
Motargument - Avslutning

e Liknelser och bildsprak - att vacka ahdérarens kdnslor

® Attanvdndasig av sin unika personlighet — den som varje méanniska har

e Attlyckas - framgangsfaktorer

® Min egen handlingsplan

Vijobbar ocksd med utmaningar som stimulerar kreativitet, mod och 6kad energi som kravs for att
vaga kliva fram och vara ndrvarande pa ’scenen”.

Tid: 1dag, 21/10 och 28/10
9.30 —16.00
Plats: Sensus lokaler, Medborgarplatsen
Antal deltagare: max 20 st
Pris: Kostnadsfritt i samarbete med Coompanion. Dokumentation och kaffe ingar.
KURSLEDARE

Elisabeth von Gerber, ar utbildad coach med bakgrund som skadespelare och tv-
producent. Hon har arbetat som coach sedan 2005 och coachat ledare, artister och
arbetsgrupper. Hon har ocksa medverkat i ett flertal uppséttningar inom teater, film och TV.
Hennes kompetens tillfér nya aspekter och verktyg fér séljare, marknadsférare och chefer.

Elisabeth von Gerber Coaching arbetar bland annat med séljutveckling, personlig
coaching av chefer och ledare samt teambuilding av ledningsgrupper.

Fér mer information, ga in pa: www.vongerber.se eller kontakta Elisabeth direkt pa
elisaheth@vnnnerber s N17N-92898A4

www.affarsverkstan.se
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